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Rezumat:

The insurance companies offer many types of life insurance. In the following pages will be
presented the most interesting types of life insurance, with their characteristics and financial
evolution of ING Nederlanden.

Incepand cu desfiintarea Administratiei Asiguririlor de Stat - la 31 decembrie 1990 - si o
data cu promulgarea Legii nr.47/1990 privind constituirea, organizarea si functionarea societatilor din
domeniul asigurdrilor, au fost create premisele demonopolizarii si Incetarii controlului bugetar al
statului asupra fondurilor de asigurare.

Portofoliul de asigurari si patrimoniul ADAS-ului au fost preluate de primele trei societati
de asigurare pe actiuni nou constituite, cu capital integral de stat: Asigurarea Romaneasca
S.A.(ASIROM), Astra S.A., Carom S.A., care au inceput sa functioneze in aceastd forma de la 1
ianuarie 1991.

Piata romaneasca a asigurarilor si reasigurarilor a cunoscut o evolutie interesantd urmand
evolutiile contradictorii pe care le-a suportat si economia in ansamblul ei. Comparand nivelul de
dezvoltare si importanta asigurarilor in economia roméneasca cu alte tari europene, putem vedea ca
nici din acest punct de vedere nu se constatd Imbunatétiri, dimpotriva: in timp ce in acestea continua
evolutia, in Romania predomina stagnarea.

Piata romaneasca a asigurarilor de viatd este o piatd competitiva, desi nu se afla in faza de
maturitate din acest punct de vedere. Romania reprezintd un caz aparte, deoarece nu este o tara cu
traditie Tn domeniul asigurarilor aga cum sunt ele concepute §i practicate in tarile dezvoltate. Pentru
o intelegere corecta a pietei trebuie sa analizdm cele doud componente : oferta si cererea.

Oferta este lansata de asiguratori organizati n societati comerciale cu personalitate juridica
si cu capacitate financiara, criterii ce sunt reglementate de legislatia in vigoare.

Asiguratorul care exercitd o activitate de asigurare de viatd este obligat: sd tind conturi
distincte pentru asigurdrile de viatd, sd inregistreze toate veniturile si cheltuielile aferente
asigurarilor de viata in conturi separate, care sa constituie si sd tind unui fond de asigurare distinct,
denumit fondul asigurarilor de viata, sa asigure conducerea contabilitatii fondului asigurarilor de
viatd, pentru identificarea operativa a activelor si a obligatiilor aferente acestuia.

Cererea potentiala este mare datoritd numarului mare de proprietati existente, a populatiei
numeroase, precum si dacd avem in vedere nevoile reale de asigurare la nivelul economiei si al
populatiei.

Cererea efectiva este redusa din cauza lipsei de bani §i de cunoastere a tuturor avantajelor
oferite de asigurari. Cererea este dispersatd si nu are un caracter uniform sub aspectul categoriilor
de asigurari solicitate, sub aspectul distributiei geografice, al nivelului de dezvoltare a regiunii sau a
zonei respective si al nivelului veniturilor.

In cadrul asigurarilor de viata, volumul primelor brute incasate la nivelul anului 2004 a fost
de aproximativ 4.171,19 miliarde lei, in timp ce volumul primelor brute subscrise a fost de 4.749,55
miliarde lei, aceastd sumd reprezentdnd 25,05% din totalul primelor brute subscrise de intreaga
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piata a asigurdrilor. De asemenea, o mentiune interesantd se referd la faptul ca aproximativ 98% din
volumul total de prime brute incasate pentru asigurarile de viatd a fost realizat de companiile de
asigurdri cu capital strdin. Din Buletin informativ - ING Nederlanden, 2004 rezultd ca situatia
ponderii pe piatd a primelor 10 companii de asigurari de viata se prezinta astfel: ING Nederlanden-
44.93%, Asirom-16,35%, AIG Life-7,865%, Omniasig Life-7,69%, Asiban-5,43%, Interamerican-
3,25%, Aviva-3,19%, Allianz-Tiriac-2,47, Unita-1,73%, Lukoil Asito-1,61%. Liderul de piata,
ING Nederlanden, a inregistrat un ritm de crestere economicd mai lent decat media pietei
asigurdrilor. Cu toate acestea compania continud sa se detaseze cu mai mult de 25% de urmatoarea
clasatd, ocupand pozitia de lider in domeniul asigurarilor de viata.

Piata roméaneasca a asigurdrilor a inregistrat o evolutie spectaculoasd in ultimii ani, o
crestere net superioara ritmului de crestere economicd. Aceastd tendintd va continua si in anii
viitori, ca urmare a maturizarii pietei si cresterii nevoii de protectie, economosire §i crearii unui
fond de pensii. Estimarile specialistilor din piata, firme de consultanta si de audit, certifica valoarea
totald a pietei asigurdrilor in anul 2004 in jurul a 700 de milioane de euro.

Majorari semnificative au fost semnalate si in segmentul asigurdrilor de viatd, unde
cresterile inregistrate la nivelul anului 2004 comparativ cu cele din anul 2003 a depasit in unele
cazuri cu mult 100%, asiguratorii de viatd asteptand pentru anul in curs o anumitd miscare a pietei
pe segmentul politelor private de sanatate si al pensiilor private.

ING Asigurari de Viata a subscris pe primul trimestru al anului trecut prime brute in valoare
de 25 milioane de euro (929,3 miliarde de lei), in crestere cu 38% fatd de aceeasi perioada a
exercitiului financiar precedent. In lei, majorarea a fost de 27%. La prime brute incasate,
asigurdatorul a raportat o crestere de peste 46%, pana la 25,6 milioane de euro ( 952,4 miliarde de
lei). Compania revine astfel la un ritm de crestere mai Tnalt al subscrierilor, dupa o stagnare in
ultimii doi ani. ING a avut prime brute subscrise in 2004 in valoare de 75,7 milioane de euro — cu
4,5% peste nivelul subscrierilor din 2003. Fatd de 2002, in 2003 compania Inregistrase o scadere de
aproape 8% in euro a primelor brute subscrise.

In functie de veniturile aduse in primul trimestru al acestui an, tipurile de polite cu cea mai
bund performanta 1n aceasta perioada au fost pentru ING asigurarile de viata legate de programe de
investitii (produsele unit-linked- compania a fost prima societate de asigurari care a introdus aceasta
categorie de polite, in 1998), asigurdrile pentru studiile copiilor, programele de pensii, asigurarile
mixte de viata si asigurarile de viata suplimentare. Asigurarile suplimentare se pot atasa contractelor
de asigurare de baza care au prevazuta o plata esalonata a primelor de asigurare.

Compania a platit, de la Inceputul anului 2006 pana la sfarsitul lunii martie, daune in valoare
de 628.150 euro pentru asigurari de viatd, sdnatate, accidente si invaliditate.

Societatea Nederlanden Asigurari de Viata face parte din Grupul ING. Produsele cu care
ING Nederlanden a patruns pe piata romaneascd de asigurari de viatd se Tmpart In doud mari
categorii:

e produse traditionale
e produse de tip Unit Linked
Produsele traditionale reprezintd adevaratii piloni ai sistemului de asigurari de viata si ele se
impart in:
- produse de tip capitalizare: Regal, Phoenix, Academica, Debut
- produse de risc: Prudent, Maraton

Regal (asigurarea mixta de viatd) reprezintd produsul clasic de asigurare care acopera atat
riscul de deces, cat sd riscul de supravietuire al asiguratului, permitand plata sumei asigurate printr-
un singur contract. Astfel, in cazul decesului persoanei asigurate, beneficiarul asigurarii intrd in
posesia sumei asigurate, iar in caz de supravietuire, contractantul asigurarii incaseaza personal suma
asiguratd prevazutd in contractul de asigurare.

Phoenix (asigurarea mixta redusd) ofera posibilitatea de a economisi bani pentru anii mai
putini productivi ai vietii, garantdnd primirea sumei asigurate la incheierea perioadei contractate.



Mai mult, in situatia unui eveniment nefericit, persoana desemnata de contractant va primi suma
platitd de-a lungul timpului, deci contravaloarea primelor deja achitate. Acest tip de asigurare
permite asiguratului sd incaseze suma asiguratd la expirarea termenului de asigurare, daca este in
viati. In situatia survenirii decesului asiguratului in perioada de valabilitate a contractului,
beneficiarului i se va rambursa suma primelor deja platite, aferente doar asigurarii de baza, inclusiv
valoarea primelor scutite.

Academica (asigurarea de tip rentd pentru studii) asigurd acumularea unor fonduri banesti
necesare continuarii studiilor copiilor. Primele vor fi platite pe perioada determinatd de plata a
acestora, dupa care debuteazd automat varsamantul rentelor. Plata acestor rente, respectiv suma
asiguratd, se va face timp de 4, respectiv 5 ani, in functie de optiunea persoanei asigurate.

Debut (asigurarea de tip dotd) este un produs ce ofera posibilitatea acumularii unui beneficiu
de maturitate menit si asigure constituirea unui fond de zestre in cazul casitoriei beneficiarului. In
cazul acestui produs persoana asiguratd trebuie sid coincidd cu contractantul asigurarii. Dacd
persoana asiguratd decedeaza pe parcursul duratei de plata a primelor, se va proceda la exonerarea
primelor viitoare.

Prudent (asigurarea de viatd pe termen limitd) oferd garantia cd beneficiarul politei,
desemnat de persoana asiguratd, va primi suma asiguratd. Asigurarea de viata pe termen limitat nu
este o asigurare de capitalizare (de economisire), ci una de protectie impotriva unui risc determinat.

Maraton (asigurarea de viata pe termen nelimitat) oferd protectie impotriva riscului de deces,
la orice data ar surveni acesta, pana la varsta de 95 de ani, cu conditia ca asiguratul sa fi achitat
primele aferente pana la data pensiondrii sau pand la varsta de 95 de ani. Daca asiguratul va
supravietui varstei de 95 de ani, asigurarea de viatd pe termen nelimitat se va transforma intr-o
asigurare mixta.

Aceste asigurari traditionale au dominat multd vreme piata, insa , in prezent ele exisa alaturi
de produsele de asigurare de viatd noi, orientate spre investitii (produse de tip Unit Linked) -
acestea avand caracteristici speciale: cresterea sau scaderea sumei asigurate, cresteri sau scaderi are
primei esalonate, redirectionarea primelor, transferul unitatilor, efectuarea de retrageri partiale.
Asigurdrile de viatd Unit Linked reprezintd un concept nou, introdus In premierd pe piata
romaneasca de ING Nederlanden. Produsele Unit Linked reprezintd, deopotriva, o asigurare de
viatd si un produs de investitii, in cadrul unui contract unic. Unit Linked este un produs nou al
industriei asigurarilor pe plan mondial, lansat in a doua jumatate a secolului trecut, beneficiind de
un real succes atat in Statele Unite, cat si in Europa.

Specificitatea lui consta 1n faptul ca beneficiile obtinute din investitii sunt stabilite n relatie
cu anumite plasamente investitionale asociate acestor produse sub forma unor fonduri interne.
Deosebirea fundamentald intre un produs Unit Linked si produsele traditionale constd 1n faptul ca
riscul investitiei este suportat de catre contractantul asigurarii.

Produsul Unit Linked a aparut ca raspuns firesc la dorinta de investire a clientilor, alaturi de
nevoia de protectie. Acest produs are in structura sa o componentd de protectie si 0 componenta
investitionala.

Componenta de protectie este reprezentatd de o asigurare de viatd pe termen nelimitat,
pentru care plata primelor esalonate se face pana la implinirea varstei de pensionare. Pe perioada
protectiei suma asigurati aleasi de client este garantati de asiguritor. In caz de deces, oricind pe
durata contractului, beneficiarul desemnat va incasa maximul dintre valoarea sumei asigurate
corespunzatoare asigurarii de viatd si valoarea contului sau la momentul respectiv. Nivelul sumei
asigurate este stabilit de catre client intre o limitd minima $i una maxima, in functie de varsta sa si
de prima platitd. Contul contractantului reprezintd echivalentul valoric al uniturilor detinute in
fondurile financiare ale asiguratorului.

Componenta investitionald constd in cumpdrarea de unitati de cont (unituri) in fondurile
financiare special constituite. Ele sunt fonduri interne, inchise, reprezentdnd un portofoliu de
diverse tipuri de active financiare administrate de asigurator exclusiv in scopul asigurarii.



Contractantul asigurarii va avea acces la aceste fonduri doar prin intermediul asigurarilor unit
linked, iar prima de asigurare platita va fi destinata achizitionarii de unituri in fondurile financiare.

Asigurdrile Unit Linked in Lei si USD permit accesul la cele mai performante plasamente
financiare din Romania si de pe pietele internationale. Investitiile Unit Linked in lei se realizeaza
prin doud programe:

- Programul 1 (Bonuri de Tezaur). Acest program de investitii ING Nederlanden Unit Linked are
in componenta titluri de valoare cu venit fix (titluri de stat in lei emise de Ministerul Finantelor
Publice prin Banca Nationald), depozita bancare in lei pe termen scurt i disponibilitati in conturi
curente. Obiectivul urmarit In administrarea programului este maximizarea valorii acestuia si
obtinerea unor cresteri de capital prin asigurarea unui randament crescut al investitiilor.

- Programul 2 (Mixt). Programul de investitii mixt are in componenta actiuni tranzactionate la
Bursa de Valori Bucuresti, titluri de stat in lei emise de Ministerul Finantelor Publice prin Banca
Nationala, depozite bancare in lei pe termen scurt si disponibilitati in conturi curente.

Pe baza produselor de tip Unit Linked, ING Nederlanden ofera doua tipuri de planuri de
pensii suplimentare: Merit §i Mentor. Prin aceste Planuri de pensii se poate opta si pentru protectia
oferitd de o asigurare de viatd, precum s§i pentru realizarea unor investitii suplimentare la care
persoana asiguratd poate avea acces oricand. Acestor produse le sunt asociate Programele de
investitii in lei §i in dolari administrate de expertii Grupului ING. Constituirea unui fond de pensii
presupune o atentd alegere a Programelor de investitii pentru sumele economisite. De aceea,
primele esalonate platite vor fi investite doar in Programe de investitii cu un grad de risc scazut.
Exceptie fac primele suplimentare pe care clientul le adauga fondului de pensie, in cazul cérora se
poate opta si pentru plasamente cu un grad de risc mai ridicat. O data ce s-a ales modul de alocare a
primelor platite, este important sd se urmareasca permanent performantele portofoliului de
investitii, in vederea intervenirii prin redirectionari de prime sau transferuri de unituri ori de céte ori
este necesar.

Necesitatea cumpdrarii unei asigurari de viata reiese din nevoia de protectie a oamenilor.
Pe langa toate bunurile detinute, viata si sdnatatea unui individ, integritatea lui fizica, capacitatea de
muncd sunt bunurile cele mai de pret si pot fi afectate de diferite evenimente nesigure viitoare,
ducand la imposibilitatea desfasurarii unei activitati si deci a obtinerii unui venit. Necesitatea
incheierii unei asigurari de viatd provine dintr-o nevoie absoluta a fiecdruia, de a oferi protectia
financiard a familiei, a dependentilor sau a celor apropiati in cazul decesului, in paralel cu alte
avantaje pe care asiguritorii le pot oferi: economisire, pensie, investitii. Incheierea unei asiguriri
care sa acopere riscul de deces este o problema la care ar trebui sa se gandeasca orice persoana,
pentru a nu crea un dezechilibru in situatia financiard a urmasilor dependenti.

Populatia “varstei a treia”, in continua crestere numerica, este o categorie sociald vulnerabila,
cu probleme specifice fatd de celelalte segmente sociale. Asigurarea necesitatilor populatiei
varstnice pentru un trai decent, trebuie sa acopere o gama largd de preocupdri, nu numai in plan
economic, dar si social si psihosocial. De aceea, acest proces de imbatranire va duce la un moment
dat la imposibilitatea statului de a intretine partea inactiva a populatiei si astfel devine un lucru
esential incheierea unei asigurdri de viata care sa ofere atat protectia financiara a urmasilor in caz de
deces, cat si asigurarea unui trai linistit la varsta pensionarii.
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